
业绩飙升的三把利刃 

开课时间:  8月15-16日中山

学习投资：2800元/人(包括培训、培训教材、场地费等) 

咨询电话：010-52571508

学员对象：企业全体营销人员

课程大纲：　

第一部分：企业成败的关键---营销　

能卖就是真功夫，业绩才是硬道理　　　　　　　　

未来企业竞争的关键---赢利模式　

营销基业长期的三驾马车　

第二部分：对外营销策略系统　

客户策略　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

产品、定价策略　

渠道策略、广告策略　　　　　　　　　　　　　　

促销策略　

第三部分：对内冠军团队打造系统　

成长性企业销售团队管理的典型问题　　　　　　　

到底什么是问题？如何才能解决问题？　

冠军团队打造的八大系统　

第四部分：目标管控系统　

目标的重要性　　　　　　　　　　　　　　　　　

如何让目标上下同欲　

企业家老板在团队中应该扮演的角色

课程主讲:孔豫栋先生　

国内知名营销督导管理专家　

集团学习卡事业部总经理　   

中国营销协会理事、国际注册咨询师（CMC）、清华大学继续教育学院特聘讲师、曾为民生银行、中国移动、中国银行、秋鹿实业、太平鸟服饰、九芝堂药业等上百家企业做咨询培训。

请将报名表，以传真、电子邮件方式提交，并及时确认。     传真:010-52571508
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	对公帐号
	汇款方式：参会单位报名后请将参会款项汇至如下指定账号，发票在报到时领取。

户   名：中企联会（北京）企业管理中心    

开 户 行：中国工商银行北京市翠微路支行  

账    号：02000 8090 92000 78149

	发票开具
	    抬  头：（                                                    ）

	住宿代办
	□是  □否  数量及要求：（                                                         ）

	票务代办
	□是  □否  数量及要求：（                                                          ）


