
公众演说与魅力表达

开课时间:    

2015年7月18~19日 天津  

          2015年7月25-26日 淄博      

 2015年7月28~29日 聊城

2015年7月30~31日 郑州

2015年8月15-16日 临沂

2015年8月22~23日 温州

学习投资: 2800元/人(包括培训、培训教材、场地费等) 

咨询电话：010-52571508
学员对象：企业中高层管理人员
课程收益： 
1、端正营销人员的营销心态和理念，提升销售人员销售技能，提升团队业绩效能；
2、帮助营销人员根据行业特点、自身优势 明确企业提升销售业绩的方法和策略；

3、明确企业目标的重要性，强化销售人员工作目标感，提升企业销售业绩的目标达成率；

4、教会营销人员冠军销售团队打造的技巧和方法，帮助企业打造一支业绩突出，作风优良的冠军团队；

课程内容:
1.学习演说与表达力的四大目的

倍增：时间，空间，效率，财富，价值

演说是政治，外交，商务，军事，宗教的重要手段

分享：精神，快乐，价值，经验，方法

改变：自己及别人的性格，思想，行为，命运

2.克服演讲的恐惧的五个法则

准备充分，反复演练

相信自己，心理暗示

找参照物，建优越感

忘记自己，继续演讲

举止友好，想着他人

3.演说的控场技巧

三种开场破冰术

表达的三种语言

控场的三个核心

4.演讲的内容组织

三三原理

格物法

两个即兴演讲的模板

讲师介绍：张雷冰
时代光华特聘高级顾问
知行合一团队训练专家
中国式店面管理A3系统创始
中国王阳明研究学会理事
多所知名院校总裁班特聘培训师
北京奇正营销管理咨询高级培训师
仁和集团企业文化顾问、战略合作老师
张雷冰老师是中国演讲与培训界的后起之秀。他演讲特点鲜明、技巧娴熟、语言生动、紧扣主题，具有强烈的使命感和责任感；他的演讲结合实际和受众特点，运用说道理、讲故事、举案例、发感慨、动真情等语言艺术手段，通过人格魅力，用真诚、激情、幽默、沉吟、呐喊……让每一位听众为之动容、为之泪下；他的演讲波澜壮阔，气势恢弘，但绝不是豪言壮语的堆砌，空洞无物的说教，他将深刻的人生哲理寓于轻松的生活片断之中，让听众回味无穷，给人奋发向上的力量。被众多学员公认为“用生命讲课的人”!
